
社内掲示板

社内情報の「一元管理」で、「情報の資産化」が実現できます。
社内情報の「一元管理」により、二重案内、散らばった情報を探す、無駄な時間を削減できるだけでなく、
唯一無二のナレッジベースを手に入れる事ができます。

(ビットワン)

顧客管理(CRM)、営業支援(SFA)

営業状況が「見える化」され、成約率が飛躍的に向上！
どの顧客に、どんな提案をしたか、進捗状況はどうなっているのか…
営業状況が、リアルタイムに更新され、情報共有が驚くほどスムーズになり、ビジネスが加速します。

「チーム営業」のための「ワンコインDX」
個人持ち名刺などのデータ化(1次データ)により、VIT-ONEがデータを補完(2次データ)、これに営業情報(3次データ)を入力すれば、
VIT-ONEがデータを分析し、アプローチ情報(4次データ)を作成し、社内共有!! さぁ、チーム営業をはじめましょう。

■お問合せ
050-3152-1945
eigyou@verticallimit.co.jp

早い 安い 簡単

営業データは、個人持ちで
バラバラ

営業状況が見えず
こまる

営業データを、共有でき
チーム営業が可能に

営業状況が見え
戦略が描ける

【アフター】VIT-ONE導入後【ビフォー】VIT-ONE導入前



ToDo登録

カレンダー登録

メール送信

期限管理

■お問合せ
050-3152-1945
eigyou@verticallimit.co.jp

提供サービス

社内掲示板 ○ -

顧客管理 (名刺管理) ○ -

営業支援 ○ -

期限管理 - ○

メール営業 - ○

利用料(月額) ※4 @¥500×利用人数 @¥500×利用人数

利用開始までの目安 ※5 ～3営業日 ～3営業日

メール営業

営業の質を高め、アプローチ量を継続的に増やせます。
送りたいメールの種類(テンプレート)と、ターゲット(顧客)を選択すれば、メール内容を作成/送信できます。

更新忘れを、予防できます。
免許、資格、ライセンス等の取得日と、更新サイクル、通知先を登録するだけで、カレンダー、ToDo、メールによる期日前「お知らせ」で
うっかり更新忘れを、予防できます。

更新期限管理

免許取得日(登録)
①お知らせ

3ケ月
②お知らせ

1ケ月
③お知らせ
更新日

メール送信

メールDB
種類選択

ターゲットDB
選択

テンプレから
メール内容作成

Step1 Step2

料金プラン ※.1

※1. VIT-ONEのご利用は、3名以上からとなります。
※2.上記料金は税別価格です。 またご利用には、GoogleWorkspace料金(人数分)が、別途必要となります。
※3.CYO-VITのご利用には、VIT-ONEの事前導入が必要となります。
※4.契約日から毎月の利用料です。(途中解約の場合、返金はありません。) 契約終了前にメール案内しますが、解約しない場合、自動更新となります。
※5.着金確認翌日からの目安となります。(混雑状況によりますので、余裕を持ってお申込み下さい。)
※6.電話サポート(受付時間10:00～17:00)、メールサポート(24時間受付、2営業日以内に返信させていただきます。)

ターゲット
リスト作成

Step3
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